AG du 2 Février 202 Tour Alto 

Leads -France 


Le leads a été créé pour unir une filière, pour réfléchir ensemble à l’amélioration de nos métiers.  Force est de constater que cela fonctionne plutôt bien et ce depuis plus de 10 ans maintenant.

A ce titre, le Codir réfléchit au quotidien sur des solutions et actions qui peuvent nous faire tous évoluer. 
Différents groupes de travail ont été mis en place et celui qui concerne le sujet des Indemnités d’études lors d’appels d’offre reste encore aujourd’hui le plus délicat à aborder et à faire accepter par nos agences et à fortiori nos clients et prospects.

Pour continuer à avancer ensemble sur ce sujet nous vous informons que la Leads Academy qui délivre des formations pour nos collaboratrices et collaborateurs sur différents sujets, proposera donc d’intégrer un module de sensibilisation aux indemnités d’études durant les programmes « Nouveaux arrivants » ainsi que pour les formations « Commercial »


Nous vous rappelons par ailleurs que sur le site http://www.leads-France.fr dans l’onglet Boîte à Outils vous trouverez les documentations utiles à la compréhension et l’argumentation sur la notion d’Indemnités d’études. 

Bilan des formations Indemnités à date : 70% des adhérents ont assisté à une formation Indemnités. 

En lien avec ce sujet petit rappel sur les prix honoraires moyens généralement pratiqués dans la profession qui peuvent nous aider à construire notre discours quand on sait que l’on a rapidement passé 3 jours homme sur projet en appel d’offre.
Ces prix jour étaient ceux de 2013 et n’ont pas beaucoup varié pour autant : 

- J/H concepteur designer (de 550 à 850 €/jour) 
- J/H projeteur, dessinateur techniques (de 500 à 700 €/jour) 
- J/H concepteur 3D/image 3 D (de 600 à 850 €/jour) 
- J/H Suivi Technique, chargé d’affaire (de 550 à 750 €/jour) 
- J/H Modification de projets (de 550 à 750 €/jour) 
- J/H suivi de chantier, suivi logistique (de 550 à 750 €/jour) 
- J/H Directeur artistique, Directeur de clientèle (de 850 à 1500 €/jour)






Pour terminer Calendrier des prochaines formations Leads Academy 


Formation nouveaux arrivants – Formation à distance environ tous les deux mois.   

Nous rappelons que cette formation est destinée comme son nom l’indique à toutes nouvelles recrues dans nos agences quelques soit le département concerné. Ceci afin de les familiariser et les informer sur la filière et les spécificités de notre métier.
La notion d’indemnités d’études sera abordée afin de sensibiliser son public.

Session d’une journée (9h00 – 12h30 / 13h30 – 17h00) en Visio

1. Session le 2 avril 2024 
1. Session le 7 juin 2024 
1. Session le 6 septembre 2024 
1. Session le 17 octobre 2024 
1. Session le 20 décembre 2024 

Formation l’Excellence commerciale – Formation en présentiel 

Destinée aux profils commerciaux/ chef de projet d’une expérience de 1 an et plus en agence afin de renforcer les éléments de langage et l’art de la vente. Un module Indemnités y est intégré.

Session de 2 jours (9h00 – 12h30 / 13h30 – 17h00) 

1. Session le 25 et 26 avril 2024 à Paris 
1. Session le 4 et 5 septembre 2024 à Paris 
1. Session le 16 et 17 décembre 2024 à Paris 

1. Session le 24 et 25 juin 2024 à Lyon 


Ces formations ne sont pas prises en charge par le Leads. 


Avant de passer la parole au Groupe Organisateurs Nous vous informons qu’un sondage anonyme à destination de vos collaboratrices et collaborateurs sera envoyé prochainement afin d’obtenir un retour d’expérience sur cette notion d’indemnités d’études. 

